Forsaljnings talang med intresse for sociala medier till den

Svenska marknaden!
Sociuu, Nerrebro, Képenhamn

Later karriarmdjligheter, obegransad provision och start-up kultur som element i
ett dréomjobb? Det tycker vi sjalva! Vi ar i konstant tillvaxt och hoppas fa med dig -
en likasinnad sales executive - pa resan.

Sociuu erbjuder en systemplattform som gér det enkelt for foretag att understétta
employee advocacy genom att engagera anstallda pa sociala medier. Det skapar

varde bade i form av 6kad synlighet och engagemang fran medarbetarna - och ar
darfér en popular produkt.

Valkommen till Sociuu

Vi ar totalt 14 anstallda - och du blir en del av forsaljningsavdelningen - med kollegor
bade i Tyskland, Holland och Storbritannien. | Danmark ar vi idag 6 medarbetare och
delar kontor med en marketing-byra i attraktiva lokaler pa Norrebro i Kbpenhamn. Dina
nya kollegor har en bakgrund i kommunikation / SoMe, marknadsforings-automation
och foérsaljning - och har massor av erfarenhet.Om du bor i Malmé har du méjlighet for
att dela din arbetsvecka mellan hemarbete och kontoret.

Din vardag med férsaljning i centrum

Som sales executive blir din huvuduppgift forsaljning och generering av leads - och du
kan alltid fa professionell sparring omkring kundrelationer. Din dialog med kunderna ar
ocksa en viktig resurs och for nya ideer till produktutveckling och férsaljning.

e Du genererar leads genom LinkedIn, ackvisition via telefon och genom
deltagande i evenemang - samt ev. natverk.

e Ca. 70 % av leads uppsodker du sjalv - de resterande 30 % ar internt via var
hemsida / andra aktiviteter.

o Efter forsta kontakten arbetar du mot att férvandla dina leads till kunder - bade
online samt personligt nar du presenterar och utformar erbjudanden.

e Du uppdaterar l6pande CRM-systemet och har fullt ansvar fér din egen pipeline.

e Under en arbetsvecka deltar du typiskt i en mix av moten; férsaljning,
marknadsforing och bulletin férsaljning.

Var saljare pa ditt eget satt
Vi forstar att det finns flera vagar till malet och arbetar inte med ‘micro-management’ -
men vi foljer naturligtvis upp de viktigaste KPI'er.

Vi ser till att det blir en positiv upplevelse for dig att na malet: vi erbjuder ett attraktivt
l6bnepaket med en provisions-modell utan tak - din succeé ar ju var succe.



Ambitios profil med férsaljning - och SoMe erfarenhet
Vi séker efter dig som vill framat i varlden och ar hungrig efter kunskap. Som har den
framatanda och drive som behovs for att passa i ett nystartat foretags hoga ambitioner.

e Du har férmodligen ett par ars erfarenhet med uppsékande férsaljning - har du
inte erfarenhet med "face to face" forsaljning sa lar du det hos oss.

e Du har definitivt ett intresse for sociala medier och kan se den potential som
finns i dem for féretag - du har kanske till och med suttit pa andra sidan bordet.

e Du ar tekniskt kunnig generellt och har latt for att forsta vara produkter - och fér
att se kundernas mojligheter.

e Du talar och skriver flytande pa svenska och engelska.
Ar du férsaljnings talangen vi letar efter?
Har du fragor om anstallningen eller behover flera goda anledningar till att soka -
kontakta garna CEO Per Jensen pa +45 29 61 33 03.
Ar detta jobbet for dig?
Skicka en ansokning och ett CV via lanken nedanfér - men vanta inte, vi kallar till
intervjuer fortldpande.

Vi ser fram emot att hora fran dig!



